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Der Schlüssel 
zum Erfolg

Haben Sie die Möglichkeit, eine Gebrauchtwagenfinanzierung mit 1,99 % anzubieten? Wie binden 
Sie Kunden mit eigenen Finanzierungspaketen an Ihr Haus?  Das Unternehmen TOHA 

Automobile bietet Händlern diese und noch weitere Möglichkeiten an.

D
ie Hersteller machen es vor: 
Kunden werden mit Finanzie-
rungsangeboten, Leasingange-
boten, Flatrates und GW-In-
zahlungnahmeprämien gelockt, 
dass es eine wahre Freude ist. 

Aber was macht ein Markenhändler, der 
eine Fremdmarke verkauft und dort nicht 
auf die Unterstützung des Herstellers hof-
fen kann? Was macht der freie Händler 
oder eine freie Werkstatt, die mit Neuwa-
gen und Gebrauchten handelt?

Finanzierung leicht gemacht
Die Mitarbeiter von TOHA Automobile 
haben ein Programm mit dem Namen 
CARSET entwickelt, das es Händlern er-
laubt, sehr einfach Fahrzeuge zuzukaufen 
und für jedes Fahrzeug individuelle Finan-
zierungspakete zu schnüren. „Wie wäre es 
denn, wenn Sie als Händler eine Ge-
brauchtwagenfinanzierung mit 1,99 % an-
bieten?“, fragt Anton Donnerbauer von 
TOHA. „Wir bieten Ihnen eine Software, 
um auf einen großen Fahrzeugbestand zu-
zugreifen und diese Fahrzeuge individuell 
mit Ihren Aufschlägen samt Finanzierung 
und Garantie Ihren Kunden anzubieten. 
Der Händler braucht heute eine einfache, 
bequeme Software, die ihm den Zukauf 

von Neuwagen vorzugsweise aus der ge-
samten EU sowie den Zukauf von geprüf-
ten Gebrauchten aller Marken-Modelle 
erleichtert – und das Ganze kann er direkt 
auf seiner Homepage mit seinen individu-
ellen Aufschlägen hinterlegen “

Die Idee ist einfach 
Über TOHA können Sie auf einen groß-
en Pool von attraktiven EU-Neufahr-
zeugen und Gebrauchtwagen zugreifen; 
die teilweise sehr niedrigen Händler-
EKs sorgen für eine hohe Flexibilität bei 
den Finanzierungs-, Garantie- und In-
zahlungnahmeangeboten, denn anstatt 
den gesamten Einkaufsvorteil in Form 
von Rabatten herzuschenken, gibt es in-
telligentere Lösungsansätze.
Mit der Software CARSET, die von 
TOHA hierzu entwickelt wurde, kön-
nen Sie auf sämtliche Fahrzeuge Ihre 
eigenen Aufschläge kalkulieren.
Der in der Software integrierte Finan-
zierungsrechner erlaubt Finanzierungen 
von 0,49 bis 9,99 %.
Es spielt keine Rolle, welche Fahrzeuge 
welcher Marke Sie hierbei anbieten.
Um das Interesse zu wecken, bieten Sie 
Ihren Kunden für einen gewissen Zeit-
raum eine günstige Finanzierung der 
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Fahrzeuge an (z.B. „Zinswochen bei 
Autohaus Müller“)
Gewinnen Sie zusätzliche Kunden, in-
dem Sie ihnen eine hohe Inzahlungnah-
meprämie anbieten (und diese in die Fi-
nanzierung mit einrechnen)
Über CARSET können Sie den Inzah-
lungnahmepreis eingeben, der mit dem 
Angebot verrechnet wird
„Schenken“ Sie dem Kunden eine An-
schlussgarantie und binden Sie ihn bis 
zu sechs Jahre an Ihr Haus (der Preis für 
die Garantie wird wiederum im Ange-
bot verrechnet)
Ihr Logo und Ihr Name bleibt im Vor-
dergrund, im Hintergrund läuft CAR-
SET
Der Kunde wird über eine individuelle, 
attraktive Finanzierung samt hoher In-
zahlungnahme gewonnen und ans eige-
ne Haus gebunden.

So funktioniert die Finanzierung
Die Verkaufsplattform CARSET berechnet 
zu jedem Fahrzeug die monatlichen Raten. 
Es sind sowohl lange Laufzeiten als auch 
Finanzierungen zu Niedrigstzinsen ab 
einem Zinssatz von 0,49 % möglich. Der 
bankenunabhängige Finanzierungsrechner, 
der automatisch in den für den Kunden 
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Von Dr. Martin Endlein
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sichtbaren Kaufpreis mit eingerechnet ist, 
zeigt dem Kunden die Raten aber nicht den 
kompletten Kaufpreis. Das bedeutet, Ihre 
individuellen Aufschläge sind hinterlegt, 
werden jeweils mitgerechnet, der Kunde 
sieht jedoch „nur“ seinen Preis, den er mo-
natlich zu bezahlen hat. Im Prinzip also ein 
ähnliches Modell, wie es beim Marken-
händler von Herstellerbanken gefahren 
wird.

Garantieverlängerung
Über CARSET ist es möglich, die Garan-
tielaufzeit um bis zu drei Jahre zu verlän-
gern. „Bei einem EU-Neufahrzeug bedeu-
tet dies, dass zusätzlich zur üblichen 
Werksgarantie von zwei oder drei Jahren 
insgesamt sechs Jahre Kundenbindung 
möglich wird“, so Donnerbauer. Für Kun-
den ist das dadurch attraktiv, weil Sie ihm 
als Händler – scheinbar kostenlos – eine 
umfangreiche Garantieverlängerung anbie-
ten können. Das funktioniert deshalb, weil 
CARSET diese Kosten für diese Leistungen 
bereits mit in die Finanzierung einberechnet.

Das wiederum bedeutet für den Händ-
ler eine zusätzliche Möglichkeit, um sich 
vom Wettbewerb abzuheben. „Die Neu-
wagenanschlussgarantie ist ebenfalls bis zu 
weiteren drei Jahren möglich, solange das 

Folgende Unterschiede in der Ausstattung existieren zwischen den Modellen:

AUTO Mustermann GmbH
Musterstraße 1a
12345 Musterhausen
Telefon: 08551 / 5777-0
Fax: 08551 / 5777-27

Ford Fiesta ID: 06-49400-07n

In dem hier aufgeführten Vergleich wird Ihr zusammengestelltes Fahrzeug einem aus Deutschland kommenden Fahrzeug
gegenübergestellt. Die angegebenen Preise für dieses Fahrzeug entsprechen dem deutschen UVP (unverbindliche
Preisempfehlung) der Hersteller. Es gelten im übrigen unsere Allgemeinen Geschäftsbedingung, die Sie unter AGB's auf
unserer Homepage abrufen können.

Ford Fiesta (Fresh Plus)
- Limousine
- 5-Türer
- Benzin
- 1.4l, 59 KW, 5-Gang

Bezeichnung Mustermann-Angebot Angebot DE 1

Limousine, 5-Türer, Benzin, 1.4l, 59 KW, 5-Gang

3. Kopfstütze hinten Aufpreis

Audio-Fernbedienung an der Lenksäule Aufpreis

Audiosystem 6000CD Aufpreis

Fahrersitz, manuell höhenverstellbar Aufpreis

Fensterheber, vorn elektrisch Aufpreis

Klimaanlage inkl. Umluftschaltung Aufpreis

Lackierung Metallic Aufpreis Aufpreis

Lederlenkrad Aufpreis

Nebelscheinwerfer Aufpreis

Seitenairbag vorne

Zentralverriegelung mit Fernbedienung inkl. selektiver
Verriegelung

Aufpreis

Vorfracht / Überführungskosten 2 kostenlos ca. 550,00 €

Anschlussgarantie (Hersteller + 36 Monate) kostenlos  ca. 599,00 €

Mobilitätsgarantie (Hersteller + 36 Monate) kostenlos ca. 35,00 €

Wir empfehlen Vollkasko-Versicherung ab 25,00 € / Monat!

Anzahlung 4.358,90 €

Laufzeit 54 Monate

eff. Jahreszins 0.49%

Laufleistung / Jahr 10.000 km

Schlussrate 5.435,67 €

unverbindliches Finanzierungsangebot 93,56 € / Monat*

Alle hier aufgeführten Preise sind Brutto-Preise inkl. der gesetzlichen MwSt. / Vers. Steuer

wichtigste Serienausstattungen unseres Angebotes

2 Kopfstützen vorn und 2 Kopfstützen hinten, höhenverstellbar, 3. Kopfstütze hinten, 4 Stahlräder 14", ABS mit
EBD, Audio-Fernbedienung an der Lenksäule, Audiosystem 6000CD, Fahrer- und Beifahrerairbag, Fahrerairbag,
Fahrersitz, manuell höhenverstellbar, Fensterheber, vorn elektrisch, Heckscheiben-Wisch-Waschanlage,
Klimaanlage inkl. Umluftschaltung, Lederlenkrad, Lenksäule, in Höhe einstellbar, Nebelscheinwerfer, Rücksitzbank,
umklappbar, Rücksitzlehne, umklappbar, 40:60 geteilt, Servolenkung, Stoßfänger in Wagenfarbe lackiert,
Wegfahrsperre, Zentralverriegelung mit Fernbedienung inkl. selektiver Verriegelung

kostenlos

kostenlos

Hier sieht der Kunde Ihr  
individuelles Händlerlogo

Hier stehen Adresse und Durch-
wahl Ihres GW-Verkäufers

Kurzbeschreibung des Fahrzeugs

Der Kunde sieht das individuelle, 
attraktivere Angebot mit allen 

Vorteilen

Das Fahrzeug, das Sie über TOHA 
zukaufen, hat in einem anderen 

Land eine andere Serienausstat-
tung als in Deutschland; daher 

kein Aufpreis

Die Anschlussgarantie etc. 
kann der Händler dem Kunden 

„kostenlos“ anbieten, da CARSET 
das bereits mit in die Rate 

eingerechnet hat

Für einen geringen Aufpreis kann 
noch eine Vollkaskoversicherung 

angeboten werden

In einer Zusammenfassung sieht 
der Kunde sämtliche Vorteile, 

wenn er bei Ihnen kauft.

Da nur die Rate sichtbar wird, 
kommen Sie weg von der Preis-

vergleichbarkeit. Mittlerweile sind 
Kunden eher bereit, auf individuelle 
Finanzierungen einzugehen als nur 

auf Rabatte auf den Endpreis.

Der Kunde sieht das Angebot, 
auf das er üblicherweise 

zurückgreifen müsste

Erfolgreich Fahrzeuge anbieten 
Nach der Geiz-ist-Geil-Welle ist es jetzt  wichtig, 
den Kunden individuelle Finanzierungs- und 
Garantielösungen anzubieten. 

TOHA  Einkauf
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Fahrzeug noch in der Herstellergarantie ist. 
Also gilt das auch für einen Jungwagen. 
Beim älteren Gebrauchtwagen wählen Sie 
die Gebrauchtwagengarantie“, so Anton 
Donnerbauer.

Inzahlungnahmeprämie
Das Inzahlungnahmemodul von CARSET 
erlaubt es dem Händler, bei einem bereits 
erstellten Angebot einen Inzahlungnahme-
preis mit einzugeben. 

„Um mit dem Markenhändlerangebot 
konkurrieren zu können, haben Sie dann 
hier die Möglichkeit, eine individuelle ‚In-
zahlungnahmeprämie’“ mit ins Angebot 
einzurechnen, erläutert Anton Donnerbau-
er. Das Programm berechnet sofort die 
neue monatliche Rate – im Hintergrund 
bleibt der individuelle Aufschlag des Händ-
lers und die bisher eingerechnete Garantie-
verlängerung, Versicherung etc.

Fazit
Die Möglichkeiten, die sich durch TOHA 
Automobile ergeben, helfen kleineren und 
mittelständischen Betrieben, vor den Kun-
den als professioneller Mehrmarkenhänd-

ler aufzutreten. Da die Geiz-ist-Geil-Welle 
zunehmend am Abklingen ist, springen 
Kunden vermehrt auf individuelle Finan-
zierungspakete an. 

Wichtig ist hierbei, nicht im Endpreis 
der Billigste zu sein – denn das ist bei der 
heutigen Preis-Transparenz nicht möglich. 
Viel interessanter sind da hauseigene Pa-
kete, die sich mit dem Programm CARSET 
schnüren lassen.

„Locken Sie die Kunden nicht mit Ra-
batten ins Haus, sondern bieten Sie ihm 
über unser Programm CARSET eine tolle 
Monatsrate, ein individuelles Finanzie-
rungspaket und einen guten Preis für sein 
Altfahrzeug.“ 

Die wichtigen Themen für das kommen-
de Jahr 2008 werden nach Anton Donner-
bauer weiter die individuellen Pakete sein, 
so wie es die Hersteller machen: Fahrzeuge 
zu niedrigen Zinsen verkaufen, Kunden 
durch hauseigene Pakete lange ans Auto-
haus zu binden, somit der Preisvergleich-
barkeit und der „Rabattschleuderei“ zu 
entkommen und „den Konkurrenten damit 
die berühmte Nasenlänge voraus zu sein“, 
resümiert Anton Donnerbauer.  ■

TOHA  Einkauf

Kontakt

TOHA Automobil-Vertriebs GmbH 
Heldengut 1a, 94146 Hinterschmiding 
Tel. 0 85 51/57 77-0
Fax 0 85 51/57 77-27 
E-Mail: info@autotoha.de
www.autotoha.de

Anton Donnerbauer
Sein Team der TOHA Automobil-Vertriebs GmbH küm-
mert sich um kleinere und mittelgroße Betriebe.


